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如何查询销售人员的客户跟进情况？
作为企业的管理者，如果您想对销售人员的客户跟进情况有一个整体的把握和分析，这时平台中的客户跟进统计栏目就可以满足您的需要。

 
附：进入客户跟进统计栏目有多种途径，您可以通过“销售管理”中的“客户管理”进入“客户跟进统计”；您还可以以下面的方式进入“客户跟进统计”。

第一步：在“首页”中打开“销售管理”，点击“团队管理”中的“跟进管理”。


第二步：在“跟进管理”中，选择“客户跟进人员对比”。
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第三步：在“客户跟进统计”界面中，以统计图的形式统计了每个销售人员的跟进情况。

注：
1、您可利用跟进分类、客户分类、跟进程度、时间段等关键词对销售人员的跟进进行多维复合统计。 
2、统计的结果可以以柱状图、折线图、饼状图的形式表现出来，您可以根据需要来选择不同的统计图。 
3、拥有“打印”和“导出”权限的用户，还可以将统计结果导出打印，实现离线分析。
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 4、点击统计图或对应的人员名称，可直接进入统计明细界面。
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